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Idaho Forest GroupIdaho Forest Group

L t L b d i Id h• Largest Lumber producer in Idaho

• 4 mills:  Chilco – Grangeville ‐ Laclede – Moyie 
Springs

• All state of the art tier 1 facilities
– low cost, high efficiency,  excellent quality product

• Products shipped worldwideProducts shipped worldwide

• 550 direct employees





Idaho Department of Lands 
Ti b S l PTimber Sale Program

• Provides approximately 25% of log capacity needs for 
existing infrastructure in Idahoexisting infrastructure in Idaho

• Sustainable – renewable
• Reliable/Stable – can depend on them to meet targets/ p g
• Consistent/customer oriented – seek our involvement on 
changes

• Quality timber creates a high quality product• Quality timber creates a high quality product
• Specie diversity – allows us to meet market demands and 
customer needs.

• Stumpage/3 year contracts – allows for building a portfolio 
of volume under contract.

• Market pricing thru competitive bidding – provides 80% ofMarket pricing thru competitive bidding  provides 80% of 
endowment revenues.



What it means to IFG
• Generally is cornerstone of each mills annual log sourcing 
plan from 20‐40% of our mill needs.

• Averages 1 in 3 logs used.
• Stumpage‐ we can control timing of deliveries, log lengths. 
Specie to meet our customers market needs Also providesSpecie to meet our customers market needs. Also provides 
capital gains vs. ordinary income tax treatment.

• Contractual‐ up to 3 years gives us flexibilityp y g y
• Last 4 years bid on 832,000mbf and were successful on 
310,000 ‐ 37% success rate.

• We are very supportive of the State’s active management 
of school trust for sustainable forestry.

• We rate program triple A and give it a very strong vote of• We rate program triple A and give it a very strong vote of 
confidence. 


